CHECKLIST

COMBATE AO

CONLUIO

NA CONTRATAGAO PUBLICA

JOGAR LIMPO NAO E SEGREDO PARA NINGUEM.

O conluio na contratacéo publica
consiste na concertacao de propostas com o
objetivo de eliminar ou limitar a concorréncia nos

procedimentos de contratac&o. Varios indicios

podem alertar as entidades adjudicantes para a
possibilidade de conluio nos

procedimentos.
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OS PRINCIPAIS SINAIS DE ALERTA SAO:

Na apresentacao de propostas
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Numero de propostas inferior ao habitual.

Propostas retiradas de forma inesperada.

Propostas ficticias que as empresas sabem que n&o serao bem-sucedidas.

Concorrentes habituais ndo apresentam propostas.

Propostas conjuntas quando as empresas teriam condi¢coes para o fazer individualmente.
Propostas diferentes que apresentam:

0s mesmos erros (v.g., erros ortograficos, gramaticais ou de célculo);

as mesmas lacunas face a informacgéo requerida;

a mesma terminologia, em particular quando atipica;

a mesma formatagao, grafia ou corre¢des de Ultima hora;

0 mesmo papel timbrado, formularios semelhantes ou os mesmos dados de contacto;
carimbos de registo postal idénticos ou datas de rececao, em méo, coincidentes ou,
em caso de envio online, os mesmos enderecos IP.
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Nas condicoes comerciais
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Propostas com precos iguais.

Subidas uniformes de precos ndo explicadas por aumento dos custos.
Alinhamento subito dos precos entre concorrentes.

Descida de precos quando participa um novo concorrente.

Diferenca muito significativa entre o melhor preco e os das demais propostas.
Diferencas de precgo entre propostas sdo percentagens/montantes fixos.
Variacao significativa e injustificada no preco das propostas da mesma empresa.
Precos para servicos locais superam 0s precos para regides mais distantes.
Empresas locais e ndo locais apresentam custos de transporte semelhantes.
Semelhancas na calendarizacao e nas rubricas de custos entre propostas.

Nas declaracoes dos concorrentes
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Referéncia a propostas concorrentes ou a existéncia de um acordo.
Referéncia a exclusividade a uma area geografica ou a determinados clientes.
Referéncia a orientagdes do setor, v.g., de associacdes empresariais.

Nos resultados dos procedimentos
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Padréo de rotatividade das propostas vencedoras.
Padrao de distribuicdo geografica das propostas vencedoras.

Nos comportamentos
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Empresa vencedora subcontrata reiteradamente os demais concorrentes.

Empresa vencedora ndo aceita a adjudicacéo do contrato e posteriormente é subcontratada.
Alguns concorrentes ndo solicitam orcamento a um fornecedor imprescindivel.

Varios concorrentes contratam a mesma consultora no apoio a elaboragcédo de propostas.



